Vider sa maison efficacement : la méthode pour tout
vendre et désencombrer sereinement

Les démarches administratives indispensables

* Consulter le reglement de votre mairie : une déclaration préalable est souvent obligatoire pour
une vente sur la voie publique ou privée.

« VVérifier les dates autorisées : certaines communes limitent le nombre de vide-maisons par an.

* Informer le voisinage : un mot dans le hall ou dans les boites aux lettres évite les tensions liées
au stationnement.

» Préparer une caisse de monnaie : prévoyez un fond de caisse suffisant en pieces et petites
coupures.

Stratégie de tri et valorisation

* Appliquer la regle des trois tas : Vendre, Donner, Jeter.
 Nettoyer chaque objet : un article propre se vend 30% plus cher et plus rapidement.
« Etiqueter clairement : utilisez des gommettes de couleur pour définir les prix par catégorie.

» Regrouper par univers : créez des zones thématiques (cuisine, livres, vétements, décoration)
pour faciliter la circulation.

Logistique et mise en scene

» Aménager un parcours fluide : évitez les impasses pour que les visiteurs voient I'ensemble des
objets.

* Installer une signalétique visible : utilisez des panneaux pour indiquer I'accés a la vente depuis
la rue.

* Prévoir des sacs et du papier journal : facilitez le transport des objets fragiles pour vos
acheteurs.

» Sécuriser les zones privées : fermez a clé les piéces qui ne font pas partie de la vente.

Le Jour J : conseils de réussite

« Etre prét 30 minutes avant I'ouverture officielle.
» Adopter une attitude accueillante : un sourire favorise les échanges et les ventes.

» Gérer les négociations avec diplomatie : fixez une limite de prix minimale en amont pour rester
ferme.

* Prévoir une solution pour les invendus : contactez une association caritative pour récupérer le
surplus en fin de journée.



